





ÉTUDE DE MARCHÉ 2024
MARKETING, E-COMMERCE & DISTRIBUTION


Madame, Monsieur,

Nous menons notre enquête annuelle consacrée à l'univers du Marketing, du e-commerce et de la distribution qui comprend un axe sur les médias, le sport et le divertissement. Celle-ci sera publiée sous la forme d’un guide reprenant : 

- articles de fond, 
- interviews exclusives des principaux décideurs, 
- classements des meilleures structures (avocats, CPI, conseils, recruteurs, éditeurs de logiciels, banques d’affaires et agences de communication),
- paroles d’experts
 
Afin d’affiner notre compréhension de votre société, nous vous invitons à bien vouloir compléter le questionnaire correspondant à votre activité : 
Accéder aux questionnaires en ligne

Vous pouvez nous le retourner à innovation@leadersleague.com

 Nous consulterons tous les questionnaires, même ceux incomplets, en anglais ou à destination d’autres organismes de classement.

Les informations que vous nous communiquerez sont confidentielles. Elles serviront à l'élaboration de cette étude de marché, ainsi qu’à la réalisation de nos classements. À la lumière des informations que vous nous transmettrez, votre structure est susceptible d’y être référencée, ou son positionnement réévalué.  
Ces derniers sont disponibles en ligne, gratuitement, tout au long de l’année, sur www.leadersleague.com 

Les responsables de l’enquête sont :

Aline Ouaknine : 06 23 28 73 33 - Aouaknine@leadersleague.com
Alexandra Bui : abui@leadersleague.com 

Si vous souhaitez être annonceur dans ce numéro, contactez Aline Ouaknine.

Nous vous rappelons que le groupe Ficade - Leaders League publie 24 guides de référence spécialisés par secteur (Santé, Médias, Technologie…) et par thème (Fusions-acquisitions, Capital investissement, Innovation, Capital humain…). Tirés à 16 000 exemplaires chacun, leur audience représente 50 000 lecteurs directs et indirects, décideurs au sein des plus grandes structures (Cac 40 & SBF120). 

En vous remerciant par avance de votre contribution, nous restons à votre disposition pour tout renseignement complémentaire.
Cordialement,
                                             
La Rédaction

GÉNÉRALITÉS - VOTRE CABINET


 Nom du cabinet :

 Nom de l’associé ayant supervisé la réponse à ce questionnaire : 

 Nom et titre de la personne ayant rempli ce questionnaire :

 Nom du responsable de la communication :	
			
 Téléphone :

 Effectif total du cabinet (avocats) : 

 Date de création du cabinet :




 Brève description de l’organisation du cabinet :
………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………



	ÉQUIPE SPÉCIALISÉE EN MÉDIAS 

 Nombre d’associés : ……………. 
 Noms des associés : ……………..……………..……………..……………..……………..
 Nombre de collaborateurs dédiés : ……………..
(Si possible, merci de joindre une photo du responsable de la pratique)

 Quels sont les recrutements, départs et nominations d’associés qui ont marqué la vie de l’équipe dans les 12 derniers mois ?
 
………………………………………………………………………………………………………………………


 De quelle façon le cabinet répartit-il son activité entre ces différentes spécialités ? 

	VENTILATION DE L’ACTIVITÉ
	% DE L’ACTIVITÉ
	NOMS DES ASSOCIES

	AUDIOVISUEL
	
	

	DROIT DU CINÉMA
	
	

	DROIT DE LA MUSIQUE
	
	

	SPECTACLES VIVANTS
	
	

	DROIT DE LA RADIO
	
	

	DROIT DE L’ÉDITION
	
	

	DROIT DE LA PRESSE
	
	

	MARCHÉ DE L’ART
	
	

	JEUX & PARIS EN LIGNE
	
	

	DROIT DU SPORT
	
	

	PUBLICITE ET MARKETING
	
	

	LUXE ET MODE
	
	

	VINS ET SPIRITUEUX
	
	

	AUTRE (PRÉCISEZ)
	
	

	TOTAL
	= 100 %
	




 Quel est le pourcentage accordé à l’activité médias & culture parmi l’ensemble des domaines d’intervention de votre cabinet ? ………………………

 Dans quelle fourchette se situe le chiffre d’affaires des activités médias & culture (en euros HT) du cabinet pour l’année 2023 ?
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 Moins de 250K
 De 250K à 500K
 De 500K à 750K
 De 750K à 1 million



 De 1 million à 1,5 millions
 De 1,5 millions à 2 millions
 De 2 millions à 4 millions
 De 4 millions à 6 millions
 Plus de 6 millions

 Quel est le chiffre d’affaires HT exact de ces activités en 2023 ? (Facultatif) …….…….………...

 Quelle est l’évolution de votre chiffre d’affaires par rapport à 2022 ? :

DiffÉrenciation, OpÉrations & Tendances

Différenciation

 Quels éléments permettent, selon vous, de distinguer votre équipe sur le marché ? 
1)…………………………………………………………………………………………………………………………
2)…………………………………………………………………………………………………………………………
3)…………………………………………………………………………………………………………………………

	VENTILATION DE L’ACTIVITÉ
	% DE L’ACTIVITÉ
	NOMS DES ASSOCIES

	NÉGOCIATION DROITS D’AUTEUR
	
	

	MONTAGES FINANCIERS
	
	

	CONTRATS
	
	

	DROIT À L’IMAGE
	
	

	E-RÉPUTATION
	
	

	DROIT SOCIAL
	
	

	
	
	

	AUTRE (PRÉCISEZ)
	
	




Opérations


 Quels sont les trois dossiers en médias les plus significatifs sur lesquels votre cabinet est intervenu au cours des 12 derniers mois ? (Merci d’indiquer lorsque nous pouvons les citer)

1. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
2. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
3. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………



 Comment votre clientèle se répartit-elle entre les différents acteurs des univers que vous couvrez ?
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
 Quelle est la part de clients internationaux dans votre portefeuille ou de missions internationales pour des clients français ?
……………………………………………………………………………………………………………………	……………………………………………………………………………………………………………………





Tendances
 Quel est le principal enjeu auquel votre équipe, la profession ou vos clients sont confrontés dans votre secteur d’activité ? 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

· Pourriez-vous citer une évolution ou spécificité réglementaire sur laquelle vous conseillez vos clients ?  
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………









Votre MarchÉ

 Quels sont, selon vous, les cabinets d’avocats dont l’expertise est remarquable dans le domaine du cinéma ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	



 Quels sont, selon vous, les cabinets d’avocats dont l’expertise est remarquable en audiovisuel ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	



 Quels sont, selon vous, les cabinets d’avocats dont l’expertise est remarquable sur le marché de l’industrie musicale ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	



 Quels sont, selon vous, les cabinets d’avocats dont l’expertise est remarquable dans le domaine de la radio ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	



 Quels sont, selon vous, les cabinets d’avocats dont l’expertise est remarquable dans le domaine de l’édition ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	



 Quels sont, selon vous, les cabinets d’avocats dont l’expertise est remarquable dans le domaine du droit de la presse ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	



 Quels sont les cabinets d’avocats avec une expertise remarquable sur le marché de l’art ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	





Vos références clients :

	SOCIÉTÉ
	INTERLOCUTEUR
	TITRE
	TÉLÉPHONE / E-MAIL

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	





ÉQUIPE SPÉCIALISÉE EN :
 DROIT DES MARQUES, LUXE ET MODE & PUBLICITÉ/MARKETING 
 DROIT DES DONNÉES & DES PLATEFORMES NUMÉRIQUES

 Nombre d’associés : ……………. 
 Noms des associés : …………….
 Nombre de collaborateurs dédiés : ……………..
(Si possible, merci de joindre une notice biographique des associés et une photo du responsable de la pratique)

 Quels sont les récents recrutements, départs et nominations d’associés qui ont marqué la vie de l’équipe ?



 De quelle façon le cabinet répartit-il son activité entre ces différentes spécialités ? 


	VENTILATION DE L’ACTIVITÉ
	% DE L’ACTIVITE
	NOMS DES ASSOCIES

	MARQUES, DESSINS & MODÈLES
	
	

	LUXE & MODE
	
	

	PUBLICITÉ & MARKETING
	
	

	DONNÉES 
	
	

	PLATEFORMES NUMÉRIQUES
	
	

	AUTRE (PRÉCISEZ) 
	
	

	TOTAL
	= 100 %
	





 Dans quelle fourchette se situe le chiffre d’affaires des activités liées à ces spécialités (en euros HT) du cabinet pour l’année 2023 ?
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 Moins de 250K
 De 250K à 500K
 De 500K à 750K
 De 750K à 1 million







 De 1 million à 1,5 millions
 De 1,5 millions à 2 millions
 De 2 millions à 4 millions
 De 4 millions à 6 millions
 Plus de 6 millions







 Quel est le chiffre d’affaires HT exact de ces activités en 2023 ? (Facultatif) …….…….………...

 Quelle est l’évolution de votre chiffre d’affaires par rapport à 2022 ? : …….…….………...........

DiffÉrenciation, OpÉrations & Tendances

Différenciation

 Quels éléments permettent, selon vous, de distinguer votre équipe sur le marché ? 
1)…………………………………………………………………………………………………………………………
2)…………………………………………………………………………………………………………………………
3)…………………………………………………………………………………………………………………………

Opérations


 Quels sont les trois dossiers les plus significatifs sur lesquels votre cabinet est intervenu au cours des 12 derniers mois ? (Merci d’indiquer lorsque nous pouvons les citer)

1. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
2. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
3. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………



Tendances
 Quel est le principal enjeu auquel votre équipe, la profession ou vos clients sont confrontés dans ce secteur d’activité ? 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………



Votre marchÉ

 Quels sont les cabinets d’avocats avec une expertise remarquable en marques, dessins et modèles ? 
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
………………………………………………………………….


 Quels sont les cabinets d’avocats avec une expertise remarquable en Luxe & mode ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
………………………………………………………………….


 Quels sont les cabinets d’avocats avec une expertise remarquable en marketing & publicité ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
…………………………………………………………………………………………………………………………….

 Quels sont les cabinets d’avocats avec une expertise remarquable en matière de données, d’applications et de plateformes numériques ?
	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
…………………………………………………………………………………………………………………











	VOTRE ÉQUIPE SPÉCIALISÉE EN SPORT

 Nombre d’associés : ……………. 
 Noms des associés : ……………..………………………………………………………………………
 Nombre de collaborateurs dédiés : ……………..
(Si possible, merci de joindre une photo du responsable de la pratique)

 Quels sont les récents recrutements, départs et nominations d’associés qui ont marqué la vie de l’équipe ces 12 derniers mois ?
………………………………………………………………………………………………………………………

 Quel est le pourcentage accordé au sport parmi l’ensemble des domaines d’intervention de votre cabinet ? ………………………

 De quelle façon le cabinet répartit-il son activité entre ces différentes spécialités ? 

	VENTILATION DE L’ACTIVITÉ (APPLIQUÉE AU SECTEUR SPORTIF)
	% DE L'ACTIVITÉ
	NOMS DES ASSOCIÉS RESPONSABLES

	DROIT SOCIAL
	
	

	FISCALITÉ ET GESTION DE PATRIMOINE
	
	

	DROIT DES FÉDÉRATIONS, ASSOCIATIONS ET SOCIÉTÉS SPORTIVES
	
	

	RÉDACTION DE CONTRATS (PARRAINAGE, CESSION DE DROITS D’EXPLOITATION, TRANSFERT DE JOUEURS ETC.)
	
	

	DROIT DE LA PROPRIÉTÉ INTELLECTUELLE, DE RETRANSMISSION, DROIT À L’IMAGE 
	
	

	CONTENTIEUX JUDICIAIRE ET ADMINISTRATIF
	
	

	AUTRES  : ……………
	
	

	TOTAL
	= 100 %
	




 Dans quelle fourchette se situe le chiffre d’affaires des activités liées aux médias (en millions d'euros, encaissé, HT) du cabinet pour l’année 2023 ?
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 Moins de 250K
 De 250K à 500K
 De 500K à 750K
 De 750K à 1 million






 De 1 million à 1,5 millions
 De 1,5 millions à 2 millions
 De 2 millions à 4 millions
 De 4 millions à 6 millions
 Plus de 6 millions
 

 Quel est le chiffre d’affaires HT exact de cette activité en 2023 (facultatif) ?

 Quelle est l’évolution de votre chiffre d’affaires par rapport à 2022 ? : …….…….………...........


 Quelle est la typologie de vos clients ?
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………….


DiffÉrenciation, OpÉrations & Tendances


Différenciation

 Quels éléments permettent, selon vous, de distinguer votre équipe sur le marché ? 
1) …………………………………………………………………………………………………………………………
2) …………………………………………………………………………………………………………………………
3) …………………………………………………………………………………………………………………………


Opérations


 Quels sont les trois dossiers en sport les plus significatifs sur lesquels votre cabinet est intervenu au cours des 12 derniers mois ? (Merci d’indiquer lorsque nous pouvons les citer)

1. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
2. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………
3. ………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………


Tendances
 Quel est le principal enjeu auquel votre équipe, la profession ou vos clients font face dans ce secteur d’activité ? 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………

Votre MarchÉ

 Quels sont les cabinets d’avocats avec une expertise remarquable en droit du sport ?

	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	



- Quel est le cabinet qui émerge dans ce domaine ? 
……………………………………………………………………………………………………………………………

	CABINET
	ASSOCIÉS

	
	

	
	

	
	






Vos références clients

	SOCIÉTÉ
	INTERLOCUTEUR
	TITRE
	TÉLÉPHONE / E-MAIL
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